Fondsplattformen im Uberblick

Augsburger Comdirect :
Aktienbank (Business Partner) DRBIEP el B
AUGSBURGER DAB
3 n
Aktienbank Comdlrect O GNP PARIBAS base
E-Mail b2b@aab.de businesspartners@comdirect.de information@dab.com partnerservice@ebase.de
Ansprechpartner Gabriel von Canal Thomas Pickard Florian Wagner Matthias Krautbauer
o BNP Paribas
0 0 0
Hauptanteilseigner LVM (100 %) Commerzbank (82 %) Niederlassung Deutschland (100 %) FNZ Group (100 %)
Bilanzgewinn 2017 k.A. +113,4 Mio. Euro k.A. +14,4 Mio. Euro
AT ST Finanzportfolioverwatter, Finanzportfolioverwatter, Banken, Versicherer, Vermitter,
Hauptkundengruppe Vertriebe, Vermittler, . . ) .
. Vermittler Vermittler Finanzportfolioverwalter, Unternehmen
Banken, Versicherungen
Zahl der Depots 170.069 kA (Ca. 135.000 Uber 1 Million
Zahl der KVGs/Fonds Ca. 150/ ca. 9.500 Uber 150 / iiber 10.000 Ca. 360/ ca. 20.000 Uber 210/ iiber 7.000
Handelbare ETFs Ca. 1200 Uber 1.000 Ca. 1.500 452
Zahl der ,,Clean Shares*’ Fiir ca. 400 Fonds k.A. k. A. Fiir weniger als 10 Fonds
Gebdiemodel Ky In Arbeit KA. Individuelle Preismodelle In Priffung
,,Clean Shares
Keine Gebilhren bei Preis- , )
Transaktionsgebiihren modelln mit Agio, sonst, _ber KVG oning gestaflt von 17,50 Euro Individuelle Individuelle
" o fiir Volumen bis 10.000 Euro bis 95 Euro ] :
fiir Fonds 0,3 % (min. 1,25 Euro / 5 . Preismodelle Preismodelle
fiir Volumen tiber 150.000 Euro
max. 24,50 Euro)
Transaktionsaebiihren Abhangig vom Orderweg 0,25 % der Order (min. 10 / max. 90 Euro) Individuelle Kosten fiir Ebase sowie ATC*
fiir ETFs 9 (Bdrse oder KVG) und oder Preismodelle abhangig vom Volumen, im Mittel 0,45 %,
Preismodell des Partners 0,10 % der Order (min. 35 / max. 90 Euro) keine Borsengebiihren
Switchgebiihr Keine Siehe Transaktionskosten Individuelle Preismodelle Online kostenlos, offling 3,90 Euro
Spalrpl.andepot Depotfiihrung
Junior: 0 Euro . - )
Depotgebiltr? Sparplandepot: 19.95 Euro fiir Kunden Individuelle Je nach Depotvariante
oo von Finanzdienstleistern Preismodelle 15 bis 65 Euro
ASK Basis: 39,90 Euro ebiihventrei
ASK Komfort: 49,90 Euro g
Servicegebiihren: 0 - o Individuell, 12 Euro je Auftrag
Anteil fiir Berater® 1 e R zur Erhebung des Serviceentgelts
Aktien, Anleihen, Zertifikate Ja Ja Ja Ja
Fondsvermdgens- :
verwaltung (FUV) Ja In Vorbereitung Ja Ja
Zahl der standardisierten B : Je 5 hauseigene iiber Robo Fintego
FVV-Portfolios Ga.50 Dzt und Ebase Managed Depot
White-Label-FVV mdglich? Ja - Ja Ja
Welchen Teil der VV- - . . ' - .
Gebiilr behalten Sie ein? Individuelle Preismodelle - Individuelle Preismodelle Individuelle Preismodelle
. Video-Ident, ' .
Elektr. Depoterdffnung elektronische Unterschrift Video-Ident Video-Ident Ja
All-in-Fee-Modelle, . . .
Spezielle Angebote Provisionsriickerstattung, s BB _apbndbar,
| Auszahlung der Provisionen Ja Ja
fiir Honorarberater Zugang zu Clean Shares '
) an die Endkunden
und Insti-Tranchen
Spezicll Tools fi SchmttsFelIgn a Handels- und Verwaltungs-Frontend Portfoliomanagementsystem,
34f-Berater oder allen gangigen - ) " o . Ja
. . fiir Finanzdienstleister Mific-1l-Services
Vermdgensverwalter Frontend-Providern

" bestandsprovisionsfreie Anteilsklassen | *fiir das Privatkundendepot mit der weitesten Verbreitung | °beim iblichsten Preismodell | #Additional Trading Costs (Kosten der Market Maker)

Quelle: Unternehmen, eigene Recherche, Stand: 10/2018

Fondsplattformen im Uberblick

FFB Fondsdepotbank
H FFB FONDSDEPOT
BANK
E-Mail vertriebspartner@ftb.de info@fondsdepotbank.de
T Hill, S. Koop, M. Milller,
T C. Brand, A. Welisch KA
Hauptanteilseigner Fidelity International (100 %) DXC Technology (100 %)
Bilanzgewinn 2017 kA k.A.S
Finanzberater, Finanzdienstleister, V/V, Banken,
Hauptkundengruppe Investmentgesellschaften, Versicherer,
Veersicherer, Banken institutionelle Kunden
Zahl der Depots 600.000 Uber 895.000
Zahl der KVGs/Fonds ca. 200/ tiber 8.000 330/10.660
Handelbare ETFs 550 269
Zahl der ,,Clean Shares*’ k.A. k.A.
Gg;;"al;'ms’;"'a’fgﬁl! i Im Aufbau Aktuell kein Kostenmodell
. " 2 Euro pro Transaktion,
Zfr;;:lgéonsg ZOTE Spar- und Kostentrei bei Onlinebeauftragung
Auszahlpldne kostentrei
9 i =
Transaktionsgebiihren Lzt Trinsakl|on§ 0,2 % plus fondsspezifische
- werts plus 0,2 % Kommis- 3 p
fiir ETFs o ; q Transaktionskosten
sion fiir Vermittler plus ATG
Switchaebiifir 2 Euro fiir Online-, 5 Euro Ab 2019: onling kostentfre,
9 fiir Offlinetransaktionen offline 5 Euro
FFB Fondsdepot: 25 bis
. 45 Euro p.a. (0,25 % des Ab 1. 1. 2019: Fondsdepot
2
BT Depotwerts), FFB Fonds- Online 30 Euro p. a.
depot Plus: 40 Euro p.a.
Servicegebiihren: KA 100 % (Kosten fur Inkasso:
Anteil fiir Berater? h 2,50 Euro pro Quartal)
Aktien, Anleihen, Nein Nein
Zertifikate
Cgf:;‘llzlr,’,;o%' Derzeit keine Ja
Zahl der standardisierten B 3
FVV-Portfolios
White-Label-FUV mdglich? - Ja
Welchen Teil der VV- _ Abhéngig von Strategie,
Gebiihr behalten Sie ein? janrliche Depotgebiihr 45 Euro
. Video-Ident, ) .
Elektr. Depoterdffnung T e Ab Mitte 2019 mdglich
Spezielle Angehote Nein Nein
fiir Honorarberater
gggﬁ:’a";’zﬁe'r"’ Modellportolio-Tool Portfoio Management Suite zur
Verméigensverwalter im FFB-Frontend Portfolioverwaltung und Allokation

Metzler

METZLER

metzler-service@metzler.com

Metzler Fundservices
Client-Service

Griinderfamilie (100 %)
2,31 Mio. Euro

Finanzportfolioverwatter,
Vermittler, institutionelle Kunden

k.A.
210/ ca. 7.400
Ca. 270
Fiir 625 Fonds

Wie bei anderen Fonds, keine Strafgebihr

2 Euro pro Transaktion

0,18 % des Kurswerts
2 Euro je Orderposition

42 Euro (Standard) / 15 Euro
(Zweit- und Kinderdepots)

100 % (Kosten fir Inkasso bei Nutzung
von Pool-Frontend: 12 Euro je Depot)

Nein
Ja

3 eigene Metzler-Portfolios,
ca. 200 Strategien externer VV

Ja

0,15-0,20 %
Elektronische Unterschrift
Nein

Frontendtool (MFX 2.0) fiir Kundenstamm-
daten, Transaktionen, Formularerfassung

Moventum

MOVENTUM @»

contact@moventum.de
Swen Koster

Moventum Sp.z 0.0. (100 %)
kA

Finanzberater,
Finanzportfolioverwalter,
Family Offices

kA
Ca. 440/5.000
Ca. 300

0,2 % des Ordervolumens
(min. 5 Euro, max. 25 Euro)

0,3 % des Ordervolumens,
mind. 35 Euro

10 Euro

36/48 Euro p.a.
(ohne/mit Sparplanen)

Individuell,
max. Service Fee: 3 %

Ja

Ja

6 hauseigene
/V-Strategien

Ja

075%

Nur {iber den Berater

U.a. Provisionsriickerstattung,
individuelle Servicegebiihren

Analysetools fiir Vermittler, frei
konfigurierbares Reporting, VV-Modelle

" bestandsprovisionsfreie Anteilsklassen | *fiir das Privatkundendepot mit der weitesten Verbreitung | °beim tiblichsten Preismodell | #Additional Trading Costs (Kosten der Market Maker) | °bislang nur Zahlen fiir Rumpfgeschéftsjahr

2017 veroffentlicht
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